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*State of the Partner Ecosystem 2023 - Crossbeam.
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(1) SaaS Capital Benchmark - 2019. 
(2) State of the Partner Ecosystem 2023 - Crossbeam.
(3) : Peter Caputa, ancien VP of Sales à HubSpot. Données 2017

Généralistes VS spécialistes

* Pour les clients adoptant les intégrations partenaires. 
Sources : 

*(2)

* Étude du Réseau BPI, 2022


